Fremtidens daeksalg — fra slid til skifte: Automatiseret,
personligt og friktionsfrit

1. Indledning — Kundens behov har @ndret sig. Har branchen fulgt med?
Dagens bilist ensker sikkerhed uden at lede, bekvemmelighed uden besver og radgivning uden at

eftersporge. MiCAR’s losning spiller precist ind i dette, som et 100 % automatiseret system, der
griber ind pa det preecise tidspunkt og sted, hvor behovet for hjulskifte opstér.

2. Hvor star daekbranchen i dag?

En analyseskabelon viser, at branchens nuvearende performance er:

‘ Kundebehov ” Brancheleverance |
‘ Sikkerhed ” Delvist |
‘ Pris H Gennemsigtig, men statisk |
‘ Bekvemmelighed ” Ujavn |
‘ Réidgivning H Passiv og generisk |
‘ Holdbarhed/ekonomi ” Nasten ikke kommunikeret |

£ Konklusion: Kunden handler impulsivt og udskyder — til skade for bdde sikkerhed og
omscetning.

3. MiCAR Auto E-Commerce: Et intelligent svar
En datadrevet 360°-platform, der:

Overvager dekkets tilstand (slid, skavslid, alder)
Setter et relevant tilbud i systemet — pracis timet
Gor e-commerce semlos og klarger alt fer monteringen

o Integrerer sikkerheds- og rddgivningselementet med kundens kerselsprofil

4. Fra kundeperspektiv — intet mere, intet mindre



Traditionelt keb H Fremtiden med MiCAR

| |
‘ Kunden opdager selv behovet H Systemet opdager og reagerer automatisk ‘
‘ Kunden seger, ssmmenligner og handler H Tilbud er pra-personaliserede og klar til keb ‘
| Risiko for ventetid og fejlkob [ Tilbud leveres — klar til hjulskifte |
‘ Rédgivning er tilfeldig eller fraverende H Indbygget i det automatiserede flow ‘
‘ Forhandling og udsettelse forekommer H Tidsrigtig, relevant og tryg oplevelse ‘

5. Forhandlerens gevinst — ogsa logistisk
& Produktion efter veerkstedets praemisser
Nér et deek- eller hjulskifte er bestilt:
e Ordren gér direkte 1 planleegningssystemet
o Varkstedet vaelger tidspunkt og tempo
e Hjulene er klargjort til montage uden flaskehalse
Gevinster:
o Javnt arbejdsflow 1 hgjsason (dyreste tidspunkt pé éret)
o Effektiv udnyttelse af personale og udstyr

e Ingen hasteopgaver — bedre kvalitet og bundlinje

“Kunden velger tid — men varkstedet vaelger tempo. Det giver ro, kontrol og bedre bundlinje.”

6. Konklusion — tag ferersaedet nu

MiCAR gor det muligt for bilforhandlere og keeder at ga fra manuel daeksalgstradition til en
fuldautomatiseret, data-drevet og kundeorienteret platform.

Fremtiden er ikke bare at selge deek — det er at levere oplevelser, proaktivt, personlig og uden
friktion.




Hvor star deekbranchen i dag? MiCAR Auto E-Commerce:
Et intelligent svar

Kundebehov | Brancheleverance » Overvager dakkets tilstand
(slid, skeevslid, alder)
Sacpee 2ol « Satter et relevant tilbud
Pris Gennemsigtig, i systemet — preecis timet
men statisk « Ggr e-commerce spmlgs og
Bekvemmeli- | Ujavn klarggr alt for montering
ghed » Integrerer sikkerheds- og
. Rk radgivningselementet med
Radgivning Passiv og kundens kgrselsprofil
generisk
Holdbarhed/ | Neaesten ikke Konklusion: Kunden handler
gkonomi kommunikeret impulsivt og udskyder — til
skade for bade sikkerhed
—_ 0g omsatning

7. Ansvarsfraskrivelse
Dette whitepaper er udarbejdet af MiCAR Auto E-Commerce og stilles til rddighed som strategisk

inspiration. Det indeholder ikke juridisk eller finansiel rddgivning. Beslutningstagning ber ske pa
baggrund af egne vurderinger og evt. ekstern ekspertise — analogt med evrige MiCAR-materialer.

8. Fa greb om dit dzeksalgspotentiale — handling er nzeste skridt

MiCAR tilbyder abonnementslgsninger med lav indgangsbarriere og fleksibel opsigelse — uden
skjulte investeringer og omkostninger.

Kontakt os for en demonstration:

www.micar.dk/kontakt/
@ www.micar.dk

Call-to-action: Kontakt og kom 1 gang efter sommer.


http://www.micar.dk/kontakt/
http://www.micar.dk/
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